ДОГОВОР № ____
(ДИЛЕРСКОЕ СОГЛАШЕНИЕ)
г. Тамбов								"____" ____________20__ г.

ООО  НПФ  «БИНАР»,  в лице генерального директора  Дегтярева Л.Ю., действующего на основании Устава, именуемый в дальнейшем ПОСТАВЩИК, с одной стороны и Индивидуальный предприниматель 						, действующий от своего лица на основании свидетельства о регистрации в качестве ИП ОГРНИП №  				, именуемый в дальнейшем ДИЛЕР, с другой стороны, заключили настоящий Договор о нижеследующем:

1. УСЛОВИЯ ЗАКЛЮЧЕНИЯ ДОГОВОРА.

1.1.		 ДИЛЕРОМ ООО НПФ «Бинар» могут быть физические и юридические лица оформленные согласно законодательству РФ и имеющие право ведения коммерческой деятельности.
1.2.		 ОСНОВНОЕ УСЛОВИЕ: наличие торгового зала с образцами закупаемой продукции у ПОСТАВЩИКА. Коллекция образцов должна быть надлежащего качества и постоянно обновляемой.
1.3. 	Общая сумма договора при наличной форме расчета не может превышать 100000 (Сто тысяч) рублей 00 копеек. В случае превышения суммы договора в 100000 (Сто тысяч) рублей 00 копеек подписывается новый договор.
1.4. 	При сумме реализации менее 100000 (Сто тысяч) рублей 00 копеек в год, вопрос о перезаключении дилерского договора будет решаться в индивидуальном порядке по решению руководства ООО НПФ «Бинар».
1.5. 	Наличие у ДИЛЕРОВ салонов за пределами г. Тамбова добавляет им ряд преимуществ, оговариваемых индивидуально, и отраженных в приложении к договору.
2. 
3. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА.

2.1. 	ПОСТАВЩИК выполняет заказы ДИЛЕРА на поставку продукции ООО НПФ «Бинар», называемые в дальнейшем ЗАКАЗЫ в срок и на условиях настоящего договора и приложений к нему (дополнительные соглашения, прайс-листы), являющихся неотъемлемой составной частью настоящего договора, а ДИЛЕР обязуется своевременно  оплатить и получить ЗАКАЗЫ.

4. ПРАВА СТОРОН.

3.1. 	ПРАВА ДИЛЕРА: 
3.1.1. ДИЛЕР самостоятелен в отношениях со своими клиентами, в том числе он:
- от своего имени принимает заказы от клиента на изготовление продукции;
- определяет цену на продукцию и величину скидки;
- рассчитывает предварительную и окончательную стоимость заказа;
- самостоятельно и от своего имени производит расчеты с клиентами;
- самостоятельно осуществляет монтаж и техническое обслуживание.
3.1.2. ДИЛЕР имеет право в рекламных целях использовать фирменное название ПОСТАВЩИКА с обязательным указанием, что он является его официальным дилером.
3.1.3. ДИЛЕР имеет право отказаться от заказа, уведомив об этом ПОСТАВЩИКА до начала его выполнения. Началом выполнения заказа является момент его поступления в цех.
3.1.4. ДИЛЕР имеет право внести изменения в заказ, уведомив об этом ПОСТАВЩИКА в письменной форме (в том числе факсимильно) до начала его выполнения. Началом выполнения заказа является момент его поступления в цех.
3.1.5. В случае внесения ДИЛЕРОМ изменений в заказ, который находится в процессе изготовления, ДИЛЕР обязан оплатить все издержки, затраченные ПОСТАВЩИКОМ на изготовление изделия, согласно заказу. Срок изготовления в этом случае увеличивается на время, необходимое для корректировки. 
3.2.         ПРАВА ПОСТАВЩИКА:
3.2.1. ПОСТАВЩИК имеет право внести изменения в заказ, исходя из технологических особенностей его исполнения, согласовав это с ДИЛЕРОМ.
3.2.2. ПОСТАВЩИК имеет право не исполнять заказ, если для этого нет всех необходимых материалов, о чем ставит в известность ДИЛЕРА.
3.2.3. ПОСТАВЩИК имеет право исключить из сферы применения договора определенную продукцию в связи с производственной или коммерческой необходимостью.
3.2.4. ПОСТАВЩИК имеет право изменять стоимость продукции.
3.2.5. ПОСТАВЩИК не несет ответственности по качеству товара, если ухудшение качества вызвано нарушениями условий хранения и/или неправильным монтажом изделий со стороны ДИЛЕРА 
3.2.6. ПОСТАВЩИК не несет ответственности по обязательствам ДИЛЕРА перед третьими лицами.

ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН.

4.1.		ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА:
4.1.1.	ДИЛЕР обязан обеспечить надлежащие условия демонстрации продукции 	ПОСТАВЩИКА на своих торговых площадях, а также предоставлять потребителям 	достоверную и полную информацию о её технических характеристиках.
4.1.2.	ДИЛЕР обязуется от своего имени оформлять заказы своих клиентов и нести самостоятельную ответственность за результаты проделанной работы.
4.1.3.	ДИЛЕР направляет заказ ПОСТАВЩИКУ в установленной форме заявки любым из нижеперечисленных способов:
- сообщением по электронной почте;
- оформляет заказ в интернет-магазине;
- факсимильным сообщением на телефон-факс.
4.1.4.	ДИЛЕР обязан обучить свой персонал базовым знаниям о продукции.
4.1.5.	ДИЛЕР обязан своевременно, до момента изготовления, ставить в известность ПОСТАВЩИКА об изменениях в заказе или отказе от него, в противном случае он должен забрать и оплатить изготовленный заказ или его полуфабрикат.
4.1.6.	ДИЛЕР обязан реализовывать полученную продукцию по ценам не ниже розничных цен ПОСТАВЩИКА.
4.1.7.	ДИЛЕР обязан оплачивать предъявленные ему ПОСТАВЩИКОМ счета на изготовленную продукцию не позднее трех банковских дней со дня выставления счета.
4.1.8.	ДИЛЕР обязан в 2х-дневный срок ставить в известность поставщика обо всех изменениях в реквизитах.
4.1.9.	ДИЛЕР обязан в 2х-дневный срок с даты получения извещения от ПОСТАВЩИКА о введении новых цен уведомить ПОСТАВЩИКА о согласовании цен. В случае несогласия данный договор досрочно прекращает свое действие.
4.2.	ОБЯЗАННОСТИ ПОСТАВЩИКА:
4.2.1.	ПОСТАВЩИК предоставляет образцы своей продукции по индивидуальному заказу ДИЛЕРА в собственность со скидкой.
4.2.2.	ПОСТАВЩИК исполняет заказы ДИЛЕРА в сроки установленные в соответствии с 	графиком изготовления заказов.
4.2.3.	ПОСТАВЩИК в письменной форме информирует ДИЛЕРА обо всех изменениях в ценообразовании и ассортименте производимой продукции.
4.2.4.	ПОСТАВЩИК предоставляет возможность обучения работников ДИЛЕРА по письменной заявке на условиях ПОСТАВЩИКА.
4.2.5.	ПОСТАВЩИК на собственных условиях осуществляет техническую и информационную поддержку ДИЛЕРА.
4.2.6.	ПОСТАВЩИК на собственных условиях обеспечивает ДИЛЕРА необходимым информационным материалом 	(буклеты, брошюры, фотокаталоги).

1. ЦЕНЫ И ПОРЯДОК РАСЧЁТОВ.

5.1.         ДИЛЕР оплачивает заказы, путем наличного или безналичного расчета в рублях.
5.2.        ПОСТАВЩИК продает свою продукцию ДИЛЕРУ по ценам, указанным в прайс-листах для ДИЛЕРА.

ОСОБЫЕ УСЛОВИЯ.

6.1.      ДИЛЕР имеет право на дополнительные бонусные скидки (статус дилера). Исчисления бонусной скидки осуществляются в конце года. Размер скидки определяется ПОСТАВЩИКОМ. 
6.2.      Все споры и разногласия по настоящему Договору разрешаются по возможности путем переговоров между Сторонами.
6.3.      В случае невозможности разрешения разногласий путем переговоров они решаются в Арбитражном суде в установленном законодательством порядке.

ПРИЕМ И ДОСТАВКА ЗАКАЗА.

[bookmark: _Hlk148452687]7.1.		ДИЛЕР получает изготовленную продукцию со склада ПОСТАВЩИКА самовывозом или по месту доставки по накладной, по которой сверяет комплектность заказа.
7.2.		Принятые ДИЛЕРОМ изделия должны быть осмотрены на месте их передачи. ДИЛЕР обязан проверить количество и качество принятых изделий и о выявленных недостатках письменно уведомить ПОСТАВЩИКА.
7.3.		Претензии по комплектности, номенклатуре и/или количеству изделий принимаются в течение 5 рабочих дней с момента приема продукции ДИЛЕРОМ (фактический день получения).
[bookmark: _GoBack]7.4.		Претензии, выставленные после указанного в п. 7.3. срока, и/или после вмешательства ДИЛЕРА и/или третьих лиц в целостность товара, к рассмотрению не принимаются.
7.5.		В случае согласия с претензиями ДИЛЕРА ПОСТАВЩИК обязан устранить выявленные недостатки в течение 10 рабочих дней в случае наличия товара на складе ПОСТАВЩИКА.
7.6.		В случае несогласия с претензиями ДИЛЕРА, ПОСТАЩИК в течение 10 рабочих дней должен направить в адрес ДИЛЕРА мотивированный отказ в письменной форме.
7.7.		Передача заказа производится только при условии его полной оплаты ДИЛЕРОМ (изменение данного пункта оформляется дополнительным соглашением).
7.8.		В случае вывоза заказа со склада ПОСТАВЩИКА силами ДИЛЕРА, риск случайного повреждения или утраты переданного заказа несет ДИЛЕР.
7.9.	В случае доставки заказа силами ПОСТАВЩИКА, ответственность за целостность и сохранность заказа переходит ДИЛЕРУ с момента передачи заказа ДИЛЕРУ (или его представителю).
7.10.	Если заказ не получен ДИЛЕРОМ в течение 14 календарных дней с момента изготовления, то за его хранение взимается плата 100 руб./сутки.

РАЗРЕШЕНИЕ НА РЕКЛАМНУЮ РАССЫЛКУ.
5. 
8.1      ДИЛЕР соглашается получать от ПОСТАВЩИКА на электронный адрес и/или абонентский номер телефона, указанный ДИЛЕРОМ при заключении договора, информационные электронные сообщения.
8.2 		ПОСТАВЩИК вправе использовать электронные сообщения для информирования ДИЛЕРA об изменениях и новых возможностях интернет-магазина, а также для рассылок информационного или рекламного характера. E- mail: 						 

6. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ.

9.1       Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания и действует до "____"______________________ 20__  г.
9.1.1 	В случае, если до истечения указанного срока в п.9.1. ни одна из Сторон не обратится к другой Стороне с письменным заявлением о расторжении договора, действие договора продлевается на неопределенный срок.
9.1.2 	Договор, может быть расторгнут досрочно по требованию одной из сторон, с письменным предупреждением другой стороны не менее, чем за месяц до даты его расторжения.
При досрочном прекращении данного Договора по инициативе любой из сторон произвести окончательный расчет в течении 5 рабочих дней.
9.1.3. 	Договор составлен в двух экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу, один из которых находится у ПОСТАВЩИКА, а другой - у ДИЛЕРА. 
9.2. 		ДИЛЕР обязуется выслать ПОСТАВЩИКУ товарную накладную в течение пяти рабочих дней с даты получения товара. Если в течение пяти рабочих дней экземпляр товарной накладной, переданный ДИЛЕРУ, не будет возвращен ПОСТАВЩИКУ и ДИЛЕР не направит мотивированного отказа от подписания документов, товар считается акцептованным (принятым) на условиях, содержащихся в экземпляре товарной накладной.

ДЕЙСТВИЕ НЕПРЕОДОЛИМОЙ СИЛЫ.

10.1 	Ни одна из сторон не несет ответственности перед другой стороной за невыполнение обязательств, обусловленное обстоятельствами, возникшими помимо воли и желания сторон и которые нельзя предвидеть или избежать, включая объявленную или фактическую войну, гражданские волнения, запретительные и иные действия властей, эпидемии, блокаду, эмбарго, землетрясения, наводнения, пожары и другие стихийные бедствия.
10.2 	Документ, выданный соответствующим компетентным органом, является достаточным подтверждением наличия и продолжительности действия непреодолимой силы.
10.3 	Сторона, которая не исполняет своего обязательства вследствие действия непреодолимой силы, должна немедленно известить другую сторону о препятствии и его влиянии на исполнение обязательств по Договору.

КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ.

11.1 	Стороны обязуются не передавать и не знакомить третьих лиц с содержанием настоящего Договора, включая информацию об условиях и формах оплаты, ценах, «ноу-хау» и иную коммерческую информацию, полученную в ходе исполнения условий настоящего Договора.
11.2 	Обязательства о сохранении конфиденциальности имеют силу после окончания срока действия настоящего Договора, что предусматривает не ознакомление третьих лиц с содержанием технической и технологической документации, предоставленной или приобретенной у ПОСТАВЩИКА. После окончания срока действия Договора ДИЛЕР обязуется незамедлительно вернуть вышеуказанную документацию ПОСТАВЩИКУ.


ПОСТАВЩИК:					ДИЛЕР:
ООО НПФ «Бинар»
392000 г.Тамбов, Бульвар Строителей, 6			_______________________________
р/с   40702810900600000091					_______________________________
в   АКБ «Тамбовкредитпромбанк» (ОАО)			_______________________________
к/с    30101810600000000755					_______________________________
БИК 046850755   ИНН 6832025833				_______________________________

Ген.директор  ______________ Дегтярев Л.Ю.		_______________________________
